
新名 史典 氏

株式会社Smart Presen

代表取締役

大阪府立大学大学院農学研究科

修了。洗浄剤消毒剤メーカーのサラ

ヤ㈱にて営業、マーケティング、商品

開発に約15年従事した後、2011年

に独立。

大学・大学院、社会人時代一貫し

てプレゼンテーションを重視し、そ

のノウハウ化と指導にあたる。また

20代半ばからプレイングマネー

ジャーとして年上部下との関わりや、

商品開発プロジェクトの推進、新規

事業立ち上げなど、豊富なマネジメ

ントを経験。丁寧な解説！ 豊富な体

験談！ おもしろい！が研修の信条。

稲毛セミナールーム(案内図裏面)会 場

会員：24,200円 消費税込（資料代含）

一般：35,200円 消費税込（資料代含）

※１社２名以上ご参加の場合、合計金額の10％を割引きます

受講料

30名定 員

※申込者が10名未満の場合は、中止とさせていただく場合がございます

2026年7月27日(月)
9：30～16：30

お申込みはこちら セミナーお申込み・ちばぎん総合研究所

多忙な実務とマネジメントの両立は、多くのプレイングマネージャーが直面する課題です。

「自分がやった方が早い」そんな思いから抜け出し、

チーム全体のパフォーマンスを最大化するために、

本セミナーでは、講師の実体験に基づいた具体的な手法で、

部下やメンバーを効果的にマネジメントし、あなた自身の成果も高める方法をお伝えします。

現状を打破し、チームをさらに飛躍させるために、ぜひご参加ください。

プレイングマネージャーの役割と実務

1. プレイングマネージャーが必要とされる背景
⚫ 現在のビジネスを取り巻く環境

⚫ 多様性が高い分、まとめることがより重要に

⚫ プレイングマネージャーの守備範囲イメージとは？

2. プレイヤーとマネジメントの役割を見える化する

⚫ プレイヤー機能とマネジメント機能とは？

⚫ プレイングマネージャーに求められる視座

⚫ マネジメントに求められる５つの仕事

3. マネジメント機能を抱え込まずにシェアする

⚫ マネジメント業務を一人で抱えすぎない！

⚫ 相手に応じたシェア内容（サブリーダー、メンバー）

⚫ 人は役割と期待で動く

4. 優先順位とスケジュールを共有するマネジメント

⚫ そもそも優先順位とは？

⚫ 緊急度と重要度の指標

⚫ 年上部下との関わりのポイント

5. メンバーとの対話力とミーティングの
ファシリテーション力を発揮する

⚫ 役割と期待を「承認力」で見える化する

⚫ マネジメント業務の中でシェアしやすい仕事とは？

⚫ ミーティングを効果的・効率的に進めるファシリテーション力

6. 自身の上長を巻き込み、部下には自分を巻き込ませる

⚫ 上司は使ってナンボ！上長も巻き込む

⚫ メンバーに巻き込んでもらうことでメンバーも成長する

⚫ 皆さまのチームを機能させるために！

ちばぎん総研会員限定
「無料招待券」利用対象講座

「忙しい！」「自分がやった方がはやい！」に陥らない

マネジメントを実践する！

「部下育成力」を磨く

チームを動かす

「コミュニケーション力」を強化

「プレイヤーとしての成長」
を加速

自身のパフォーマンスを最大化する

「仕事術」を学ぶ

ねらい2ねらい1 ねらい3

効果的な
「マネジメント手法」を習得

プレイングマネージャーの

「役割」を明確にする

主な内容講 師

成果を出す方法を、
豊富な経験と具体例で伝授します！

https://www.crinet.co.jp/seminar/apply/?seminar_id=18575&venue=%E7%A8%B2%E6%AF%9B%E4%BC%9A%E5%A0%B4
https://www.crinet.co.jp/seminar/apply/?seminar_id=18575&venue=%E7%A8%B2%E6%AF%9B%E4%BC%9A%E5%A0%B4
https://www.crinet.co.jp/seminar/apply/?seminar_id=18575&venue=%E7%A8%B2%E6%AF%9B%E4%BC%9A%E5%A0%B4


※個人情報の利用目的 ①商品やサービス等のお申込受付のため。 ②商品やサービス等のご提供に必要なご案内・ご連絡・ご請求を行うため。
なお、個人情報の利用目的の詳細につきましては、弊社ホームページの個人情報保護宣言をご覧ください。

弊社ホームページからお申込みください。

お申込み方法のご案内

受講料のお支払方法

自動引落契約のある会員の方

セミナー開催月の翌月5日に、ご契約口座（会

費支払口座）より所定金額を引き落としいた

します。

請求書を連絡担当者宛にご郵送します。
※領収書が必要な方は別途ご連絡ください。

自動引落契約のない会員及び一般の方

請求書をご郵送いたしますので、開催日前日

までに指定口座へお振込みください（振込手

数料はご負担願います）。

※領収書は発行いたしません。「振込金受取書」を領

収書としてご使用ください。

弊社ホームページからメールマガジンにご登録いただくと、いち早く

セミナーの予定をお届けします！ぜひご登録ください。
https://www.crinet.co.jp/mailmagazine/

✓ 講演の録音、録画はご遠慮願います。

✓ 開催当日のキャンセルは受講料を頂戴いた

します。ご了承ください。

注意事項

株式会社ちばぎん総合研究所

経営コンサル第二部

TEL: 043－351－7430
ホームページ:https://www.crinet.co.jp/

お問い合わせ先

01

お申込み後、確認メールを配信（自動配信）いたしますの「@crinet.co.jp」

からのメールが受信できるように設定をお願いいたします。
※確認メールが届かない場合、お申込みが当社に届いていない場合が想定されますので、

お手数ですが当社へ別途ご確認ください。

02

受講票、請求書をご連絡担当者宛にご郵送いたします。

※お申込者が10名未満の場合は、中止とさせていただく場合がございます。ご了承ください。03

駐車場はございません。お車でのご来場はご遠慮ください。

稲毛セミナールーム案内図

セミナーお申し込み - 株式会社ちばぎん総合研究所

セミナーお申込み・ちばぎん総合研究所
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